
弹子石CBD创业计划大赛

报名表格 

一、参赛者（团队）基本信息和概况

	参赛者（团队）名称
	

	项目名称
	

	目前状况
	在校学生（） 企业在职（） 创业中（） 在家务农（） 待就业（） 其它（）  (限单选，填“是”)

	所属行业领域
	文化、创意（）  餐饮、服务（）  电子信息（） 金融（）  贸易（）  教育（）  其他（）(限单选，填“是”，如是其他，请注明具体行业)

	行政区域
	_________区 

	拟成立公司时间
	   年  月  日
	参赛团队成立时间
	______年______月______日

	通讯地址
	
	邮政编码
	

	负责人
	姓     名
	
	

	项目概要及关键词
（不超过500字）

	证件类型

(身份证/护照)
	
	职    位
	

	
	办公电话
	
	证件号码
	

	
	电子邮件
	
	手    机
	

	
	
	

	
	

	
	


二、核心团队

	核心团队
	团队核心团队成员（可增加）

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	入选时间

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	入选时间

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	入选时间

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	声明：本人已详细阅读本次大赛的相关文件，并保证遵守有关规定。

申报人同意无偿提供申报项目介绍，由主办单位公开推介。

申报人同意活动主办方及其他媒体对申报人提交的材料进行登载、展示及推介。

申报人承诺提供的技术文件和资料真实、可靠，作品的知识产权权利归属明确无争议；未剽窃他人成果；未侵犯他人的知识产权；提供的经济效益及社会效益数据及证明客观、真实。若发生与上述承诺相违背的情形，由申报人自行承担全部法律责任。

                                               申报人              

（填写报名表并提交后即表示对此表承诺内容同意且自愿承担相关责任。）


创业（商业）计划书

公司名称：________________________

公司主营：________________________

负 责 人：________________________

______年______月

一、计划摘要

计划摘要列在创业（商业）计划书的最前面，它是浓缩了的创业（商业）计划书的精华。计划摘要涵盖了计划的要点，以求一目了然，以便读者能在最短的时间内评审计划并做出判断。

计划摘要一般包括以下内容：公司介绍;主要产品和业务范围;市场概貌;营销策略;销售计划;生产管理计划;管理者及其组织;财务计划;资金需求状况等。
___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
二、创业组织结构

创业者需要一支有战斗力的管理队伍。企业管理的好坏，直接决定了企业经营风险的大小。而高素质的管理人员和良好的组织结构则是管理好企业的重要保证。因此，风险投资家会特别注重对管理队伍的评估。
___________________________________________________________________
__________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
三、产品服务

在进行投资项目评估时，投资人最关心的问题之一就是，风险企业的产品、技术或服务能否以及在多大程度上解决现实生活中的问题，或者，风险企业的产品(服务)能否帮助顾客节约开支，增加收入。因此，产品介绍是创业（商业）计划书中必不可少的一项内容。通常，产品介绍应包括以下内容：产品的概念、性能及特性;主要产品介绍;产品的市场竞争力;产品的研究和开发过程;发展新产品的计划和成本分析;产品的市场前景预测;产品的品牌和专利。

在产品(服务)介绍部分，企业家要对产品(服务)做出详细的说明，说明要准确，也要通俗易懂，使不是专业人员的投资者也能明白。

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
四、市场预测

当企业要开发一种新产品或向新的市场扩展时，首先就要进行市场预测。如果预测的结果并不乐观，或者预测的可信度让人怀疑，那么投资者就要承担更大的风险，这对多数风险投资家来说都是不可接受的。市场预测首先要对需求进行预测：市场是否存在对这种产品的需求?需求程度是否可以给企业带来所期望的利益?新的市场规模有多大?需求发展的未来趋向及其状态如何?影响需求都有哪些因素。其次，市场预测还要包括对市场竞争的情况——企业所面对的竞争格局进行分析：市场中主要的竞争者有哪些?是否存在有利于本企业产品的市场空档?本企业预计的市场占有率是多少?本企业进入市场会引起竞争者怎样的反应，这些反应对企业会有什么影响?等等。

在创业（商业）计划书中，市场预测应包括以下内容：市场现状综述;竞争厂商概览;目标顾客和目标市场;本企业产品的市场地位;市场区格和特征等等。

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

五、营销计划

营销是企业经营中最富挑战性的环节，影响营销策略的主要因素有：

(1)消费者的特点;

(2)产品的特性;

(3)企业自身的状况;

(4)市场环境方面的因素。最终影响营销策略的则是营销成本和营销效益因素。 在创业（商业）计划书中，营销策略应包括以下内容：

A、市场机构和营销渠道的选择;B、营销队伍和管理;

C、促销计划和广告策略; D、价格决策。

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

（表格不够可另附纸）


